
Příloha č.1 k Dodatku č.1 
ke Smlouvě o zprostředkování a k Dohodě o provedení práce 

-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 

 
Obchodní provize za doporučení klienta 

Obchodník, který získal obchod dostává 5% odměny za každý obrat, který byl zrealizován na jeho 
doporučení a s nikým se o tuto provizi už dále nedělí. Pokud je obchodník zároveň sám sobě klientem 
(kupuje si zboží sám, doporučil sám sebe) náleží mu tato odměna ve výši 5%  Provize se vypočítává 
vždy z celkového konečného obratu (klientem zaplaceného konkrétního obchodu) ceny bez DPH.  
Obchodník nemusí dále získávat žádné spolupracovníky a může doporučovat klienty ze svého okolí. 
                                        

Síťový marketing 
( týmová spolupráce =  duplicita obchodu a zisku ) 

Obchodník, který si vytvoří tým svých přímých spolupracovníků dostává vždy 1/2 provize 
z vyplacené částky provize svého přímého týmového spolupracovníka (zrealizovaného obchodu) a to i 
v případě, že sám v daném měsíci neuzavře žádné přímé obchody. Toto pravidlo platí také dál i pro 
všechny uzavřené obchody z obchodní sítě spolupracovníků v budoucnu. Z provizí spolupracovníka 
druhé generace má ještě obchodník 1/4 z vyplacené částky provize každého zrealizovaného obchodu. 
Provize a meziprovize se vypočítává vždy z celkového konečného  obratu ( klientem zaplaceného 
konkrétního obchodu) ceny bez DPH. 
 

Síťový marketing  -příklad 

     

Získatel získatele   ( já )                                                   
Dostávám 1/4 ze všech obchodů získaných obchodníků v druhé generaci své sítě odměna 2.500,-Kč

Získatel obchodníka (moje první generace spolupracovníků )                       
Dostávám 1/2  ze zrealizovaných obchodů všech získaných obchodníků své sítě         odměna  5.000,-Kč

Obchodník, který získal obchod (moje druhá generace spolupracovníků)    
5% odměna za každý získaný a zrealizovaný obchod                                             odměna  10.000,-Kč 

Nakupující klient (realizovaný obchod)            celkový obrat bez DPH   200.000,-Kč  

 
Tyto provize jsou za obchody v ČR a pro konečné klienty. V případě odběru firem se projednává 
provize individuálně.  
Provize za doporučení (podílů a obchodů) se vyplácí měsíčně, pokud její výše dosáhne 900,-Kč. Nižší 
provize se převádí do dalších měsíců a vyplácí se vždy až po dosažení 900,-Kč  nebo při roční 
uzávěrce. 
Všechny odměny jsou uváděny bez DPH a srážkové daně ! 
Při odběru zboží ze sekce Natural ( potravinové doplňky a drobné zboží ) se provize, meziprovize 
nevyplácí podle této Přílohy č.1 k Dodatku č.1. Každý spolupracovník a člen Družstva SVEKO 
dostává při odběru tohoto zboží klubovou slevu ve výši 15% z konečné ceny bez DPH a to hned při 
jednotlivých odběrech zboží od obslužné společnosti Enofip s.r.o.,kdy tato klubová sleva už nepodléhá 
dále žádnému dalšímu zdanění. V mimořádných případech a u některého vybraného zboží může být 
tato klubová sleva pouze 10% z konečné ceny bez DPH. 
Tato Příloha č.1 k Dodatku č.1 ke Smlouvě o zprostředkování a k Dohodě o provedení práce je platná 
od 01.09.2008.  
 


